£ INTAGUS

INTAGUS Verkaufsmandat Projekt WIPE 2025

in starker Expansionsphase mit strategischen
Vorteilen im Vertrieb, Digitalisierung und im Zugang zu
Nachunternehmern

Mandant: ,Wir betrachten Reinigung und Pflege als ein anspruchsvolles Handwerk und setzen dies
konsequent in unserer Dienstleistung um. Wir sind stolz darauf, dass diese Qualitdt von unseren Kunden
honoriert wird und wir gleichzeitig deutlich starker als der Markt gewachsen sind.”

BESCHREIBUNG STARKEN

=  Umsatzmix aus der Unterhaltsreinigung, » Schnelle Reaktionszeiten auf Angebotsanfragen und auf
Sonderreinigung, Grinflachenpflege sowie Winterservice Kundenfeedback durch Digitalisierung von Prozessen

= Die Kunden sind vielfaltig von Privatpersonen Uber Kitas, = Interner Qualitdtsanspruch wird am Markt honoriert und
Arztpraxen & Apotheken bis hin zu Kinos. geschatzt

=  Online-Vertrieb Uber sogenannte Satellitenseiten, die »  Auftragsabwicklung durch Nachunternehmer und eigene
eine ausgesprochen gute Sichtbarkeit im organischen Mitarbeiter ermdglicht eine Optimierung von Kosten
Ranking erzeugen. Die Angebotserstellung lauft sowie gleichzeitig die Qualitatskontrolle und den
automatisiert. Kundenkontakt

*= Hohe Dienstleistungsqualitat mit Preisen Uber dem » Ausbildungsbetrieb fur eine langfristige
Marktniveau (Klasse statt Masse) und hohe Personalgewinnung
Kundenzufriedenheit * Inhaber- und Standortunabhangigkeit

=  Netzwerk zu Nachunternehmern schafft Kapazitat und
eine Optimierung von Kosten

ECKDATEN POTENZIAL
= Uberdurchschnittliches Wachstum und gut skalierbares
Branche: Reinigung Geschaftsmodell Gber Nachunternehmer
" ine- i iert fortlauf
Mitarbeiter: 15-20 (ohne Zer Ztarl;e Online-Vertrieb generiert fortlaufende
Subunternehmer) ElluimekEn
= Das Marktwachstum der Reinigungsbranche ist
PLZ-Gebiet: TXXXX ausgesprochen positiv seit Uber einem Jahrzehnt

. = Referenzen von GroRkunden kénnen bei der Akquisition
Alleinstellung: Hervorragendes Google- . GroRkunden helf
Ranking, Wachstum (ber von weiteren Grofl3kunden helfen
Nachunternehmer, = Ausbau des Geschafts von Sonderreinigungen
= Weiteres Digitalisierungspotential fiir die Tourenplanung

Umsatz: 1,25 MEUR - 1,75 MEUR il ele A Essdnalne
Immobilie: Miete und eig. Burocontainer = FUr Kaufer interessant: Erweiterung der eigenen
Filialstruktur um einen weiteren Standort
TRANSAKTION

= Es handelt sich um ein inhabergefiihrtes Unternehmen El Ko n ta
= Der Inhaber steht nach individueller Absprache fir eine %
Ubergangszeit zur Verfigung

=  Es besteht weder eine Inhaber- noch eine

Standortabhangigkeit Associate M&A Advisory
= Die Arbeitsplatze sollen erhalten bleiben
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